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Leadership

Ouvrir et de soutenir des liens de confiance
avec une communauté de personnes pour 
influencer leurs actions de façon volontaire,
afin de créer un résultat gagnant-gagnant qui

change le statu-quo.

©2008 Coach Davender Gupta. Tous droits réservés. 
Pour information: www.institut-visioneering.com 418-948-1553  coach@davender.com



L'intention gagnante

Communiquer un message qui...
vise un changement du statu-quo
fait appel à un engagement vers l'action
implique les personnes ouvertes
qui crée une valeur ajoutée
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Les quatre P

Passion
Pourquoi
Personnes
Profit
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Passion

La tension de créativité entre le moment
présent et l'avenir qu'on désire créer

Quel est le changement 
que vous voulez voir 

autour de vous?
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Pourquoi

L'engagement pour passer à l'action

À quelle niveau
votre message

engage-t-il les gens?
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rêve

désir

besoin
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Personnes

Les partisans qui s'impliquent dans 
votre message

Qui sont impliqués 
ou touchés

par votre message?
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Profit

La valeur ajoutée 
gagnant-gagnant
tangible ou intangible

Quel changement votre
message crée-t-il dans la 

vie de vos partisans?
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L'intention gagnante

Communiquer un message qui...
vise un changement du statu-quo

Passion
fait appel à un engagement vers l'action

Pourquoi
implique les personnes ouvertes

Personnes
qui crée une valeur ajoutée

Profit
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Passez à l'action!

Les quatre P détermine votre choix de:

message
mode
moyen
milieu
monde
motivation
mesure
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« Trouvez une vision qui 
bat votre tambour.

Créez un plan, produisez-en 
des bosselures.

Ayez confiance que votre 
récompense viendra. 

Et reconnaissez-la comme si
le Ciel vous l'envoya. »

- Peter Drucker
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